GUIA GRATUITA DE RECURSOS
S
= FlowCare

Salud Financiera y Bienestar N

Optimice su Practica Médica e Impulse a su Equipo

¢, POR QUE ESTA GUIA?

Las practicas médicas exitosas requieren tanto una gestion soélida del ciclo de ingresos como un personal saludable.
FlowCare Revenue combina experiencia operativa con soporte enfocado en el bienestar para ayudar a las
organizaciones de salud a optimizar su flujo de caja y reducir el agotamiento profesional.

PARTE 1 — FUNDAMENTOS DEL CICLO DE INGRESOS

v Buenas Practicas de Eficiencia A\ Sehales de Fuga de Ingresos

» Verificar la elegibilidad del seguro antes de cada Aumento en la tasa de denegacién de reclamaciones
consulta Cuentas por cobrar con mas de 90 dias de

« Obtener las autorizaciones previas requeridas antigliedad

« Enviar reclamaciones sin errores desde el primer Autorizaciones omitidas o fuera de tiempo
intento Subcodificacién o inconsistencias en la

» Dar seguimiento rapido a las reclamaciones no documentacion
pagadas

Lentitud en el registro y procesamiento de pagos

» Monitorear denegaciones e identificar tendencias Falta de reportes periodicos y seguimiento de KPIs

« Revisar mensualmente las cuentas por cobrar
antiguas

« Capacitar al personal para evitar errores de
facturacion

PARTE 2 — BIENESTAR PARA PROFESIONALES DE LA SALUD

# FlowCare Wellness Travel

Los equipos de salud rinden mejor cuando tienen tiempo para recargar energias. Las experiencias de bienestar mejoran la
moral, reducen el estrés, fortalecen el trabajo en equipo y aumentan la retencion.

Nuestros viajes de bienestar ayudan a los profesionales a reconectarse con su propésito a través de retiros intencionales, viajes
restaurativos, liderazgo y equilibrio personal.

+ ¢Como Puede Ayudar FlowCare a su Practica?

v Facturacién Médica y Gestién de Ingresos v Consultoria en Ciclo de Ingresos
v Soporte de Credencializacion e Inscripcion v Capacitacion y Mentoria de Personal
v Verificacion de Seguros y Autorizaciones v Viajes de Bienestar para Equipos de Salud

PROGRAME SU CONSULTA GRATUITA HOY MISMO

Identifiquemos las fugas de ingresos y creemos un futuro mas saludable para su practica y su equipo.

407-238-7275 info@flowcarerevenue.com




FREE RESOURCE GUIDE

/-\» FlowCare

Financial Health & Wellness J apFlowC

Optimizing Practices & Empowering Healthcare Teams

WHY THIS GUIDE?

Healthy practices require both strong revenue cycle management and healthy people. FlowCare Revenue combines
operational expertise with wellness-focused support to help healthcare organizations improve cash flow while reducing
staff burnout.

PART 1 — REVENUE CYCLE ESSENTIALS

v Best Practices for Maximum Efficiency A Signs Your Practice Has Revenue Leaks
« Verify insurance eligibility before every visit Increasing claim denial rates

« Obtain required prior authorizations Accounts receivable balance over 90 days

« Submit clean claims the first time Missed or delayed authorizations

« Follow up on unpaid claims quickly Under-coding or documentation gaps

« Monitor denials and identify recurring trends Slow payment posting and processing

» Review aging accounts receivable monthly Lack of routine reporting and KPI tracking

« Educate front-office staff on error prevention

PART 2 — WELLNESS FOR HEALTHCARE PROFESSIONALS

# FlowCare Wellness Travel

Healthcare teams perform better when they have time to recharge. Wellness experiences improve morale, reduce stress,
strengthen teamwork, and support long-term retention.

Our wellness travel experiences help healthcare professionals reconnect with purpose through intentional retreats, restorative
travel, leadership development, and meaningful balance.

+ How FlowCare Can Help Your Practice

v Medical Billing & Revenue Cycle Management v Revenue Cycle Consulting
v Credentialing & Enroliment Support v Staff Training & Mentorship
v Insurance Verification & Authorizations v Wellness Travel Experiences for Teams

SCHEDULE YOUR FREE CONSULTATION TODAY

Let's identify revenue leaks and create a healthier future for your practice and your team.

407-238-7275 info@flowcarerevenue.com




